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De flexibiliteit van Vertongen

PUURS (B) - In de wereld van de houtbewerking is het Belgische bedrijf Vertongen een begrip. Al vanaf
1900 produceert het bedrijf houtbewerkingsmachines. Na drie generaties Vertongen is het bedrijf vanaf
halverwege de jaren negentig verder gegaan onder de naam New Vertongen. Sindsdien specialiseert
Vertongen zich op pennenbanken en profileermachines, aangevuld met hoekopstellingen en raam- en
kozijnenstraten. De mogelijkheden zijn daarbij divers. Van handbediend tot volledig CNC gestuurd, voor
de kleine werkplaats tot de grote industri€le bedrijven. Kortom, flexibiliteit is het magische woord.

Waarom een Vertongen machine voor
het maken van alle verbindingen voor
ramen, deuren en kozijnen?

Omdat Vertongen als geen andere
fabrikant de Nederlandse profielen
kent en tevens omdat er met hen in
het Nederlands te communiceren is.

Omdat sterk groeiende innoverende

bedrijven steeds opnieuw op zoek

zijn naar nieuwe concepten in het
bouwen van woningen, kwalitatief op
een bijzonder hoog niveau. Vanzelf-
sprekend moeten hiervoor de nodige

" investeringen gedaan worden die

Vertongen levert de machines ‘draaiend’ af.

overeenkomen met de visie van het
bedrijf wat uiteindelijk naar een pro-
ductverbetering moet leiden. Hier-
voor worden alle wensen van de klant
in kaart gebracht zodat samen met
de klant tot een totaal oplossing kan
gekomen worden.

Vertongen zette op 28, 29 en 30
november en op 1 december de
deuren van de showroom open om

“klanten en andere belangstellenden
te ontvangen. Geert Van Eetvelt,

manager verkoop, engineering en
manufacturing kikt tevreden terug
op Open Dagen. “Je zou.zeggen: een

pennenbank is -een » pennenbank en
dat geldt ook voor de profileermachi-
ne, maar zo eenvoudig is het niet. Het

gaat natuurlijk om de profileringen en

de combinatie die je kunt maken met
de verschillende gereedschapsas-
sen. Daarbij is veel meer mogelijk
dan veel timmerbedrijven denken.

New Vertongen verkoopt zijn machi-
nes door heel Europa. Ook Nederland
is een belangrijk afzetgebied voor
Vertongen. “Naast de standaard-
machines ontwerpen we machines
‘op maat’. Bij de klant installeren we
~-de-machines ter plekke.-

Vertongen bij een Nederlands bedrijf
drijf Regeling te Beerzerveld heeft een ‘Vertongen' profileer en

fenba K aemgeschaft. Als Vertongen specialist heeft
if Regeling ingevuld met een Vertongen speciaal |

eeft een Veriongen gea
ederlands
Untcerenis.

Vertongen is al vele tientallen jaren
actief op de Nederlandse markt en
daarmee heeft het bedrijf volgens
Van Eetvelt een pré boven veel ande-
re machinefabrikanten. “Nederland
is toch een heel specifiecke markt.
wat betreft kozijnen en ramen.
Afwijkende profileringen en maten
van hout. Wij zijn daar helemaal op
ingesteld en omdat we een redelijk
klein bedrijf zijn, kunnen we dat ook.
Simpelweg omdat de Nederlandse
markt voor ons groot genoeg is. De

" grote fabrikanten uit bijvoorbeeld

[talié of Duitsland zien in Nederland
maar een heel kleine afzetmarkt. Die

S de Vraag van.
fine oot

seerd en verkocht omdat Vertongen, de |
profielen kent en tevens omdat er met hen i net Nederlands

specifieke kennis ontbreekt dan ook
bij die bedrijven.”

Maatwerk

Naast standaardmachines
Vertongen dus ‘op maat’.
Van Eetvelt: “Het betekent dat we bij
de klant op bezoek gaan, zijn spe-
cifieke wensen in kaart brengen en
daar de machines op afstemmen”,
aldus Van Eetvelt die nogmaals
aangeeft dat de juiste machine op
de juiste plek heel erg belangrijk is.
Maak je de juiste keuze dan is de
investering binnen korte tijd terug-
verdiend.”

levert

De Nederlandse markt is met zijn afwijkende profileringen een ‘vreemde eend in de (Europese) bijt’.




